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ABSTRAK

Irna Bitasari : Pengaruh Return On Assets, Debt To Equity Ratio, Current Ratio
dan Pertumbuhan Penjualan Terhadap Nilai Perusahaan (Perusahaan Sub Sektor
Ritel yang Terdaftar di BEI Periode 2020-2023).

Kata Kunci : Return On Assets, Debt To Equity Ratio, Current Ratio, Sales Growth,
dan Price To Book Value.

Penelitian ini dilatarbelakangi oleh rata-rata pertumbuhan penjualan yang tidak
stabil dari tahun 2020-2023 akibat covid-19 dan adanya peningkatan belanja online
pada masyarakat, sehingga menandakan adanya penurunan kinerja bisnis pada
perusahaan sub sektor ritel. Kinerja bisnis yang menurun dapat membuat
kepercayaan pasar atau investor terhadap nilai perusahaan menjadi menurun.
Tujuan penelitian ini untuk mengetahui pengaruh Return On Assets, Debt To Equity
Ratio, Current Ratio, dan Sales Growth terhadap Price To Book Value. Penelitian
ini menggunakan pendekatan kuantitatif kausalitas. Data yang digunakan adalah
data sekunder berupa laporan keuangan perusahaan sub sektor ritel yang terdaftar
di BEI periode 2020-2023. Populasi dalam penelitian sebanyak 32 perusahaan.
Teknik pengambilan sampel menggunakan teknik purposive sampling, sehingga
didapatkan 14 perusahaan sebagai sampel. Teknik analisis data menggunakan
analisis regresi linier berganda dengan menggunakan SPSS 25, berupa uji
normalitas, uji multikolinearitas, uji utokorelasi, uji heteroskedastisitas, uji
koefisien determinasi (R?), uji t dan uji F. Hasil penelitian menunjukkan bahwa
Return On Assets dan Sales Growth secara parsial berpengaruh positif terhadap
Price To Book Value. Sedangkan Current Ratio dan Debt To Equity Ratio secara
parsial berpengaruh negatif terhadap Price To Book Value. Secara simultan Return
On Assets, Debt To Equity Ratio, Current Ratio, dan Sales Growth berpengaruh
terhadap Price To Book Value. Bagi perusahaan diharapkan dapat meningkatkan
pengelolaan utang dan aset lancarnya secara efektif, sehingga perusahaan dapat
memaksimalkan laba dari penggunaan utang dan meminimalisir aset lancar yang
menganggur.
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BAB I

PENDAHULUAN

A. Latar Belakang Masalah

Pada akhir tahun 2019, seluruh dunia dikejutkan dengan munculnya
virus baru yang mematikan. Virus yang biasanya dikenal dengan nama virus
Corona atau Covid-19 ini merupakan virus yang menyerang pada sistem
pernapasan manusia. Virus ini pada umumnya menyebar melalui air liur
pengidap (batuk dan bersin). Diketahui virus Corona pertama kali muncul
di Wuhan, China pada bulan Desember 2019 dan menyebar ke negara
lainnya mulai bulan Januari 2020. Dikutip dari Halodoc (2023), virus
Corona masuk ke Indonesia pertama kali pada Senin, 2 Maret 2020.
Presiden Joko Widodo mengumumkan virus penyebab Covid-19 telah
menginfeksi dua orang WNI di Kota Depok, Jawa Barat, yakni seorang ibu
(64 tahun) dan putrinya (31 tahun). Sejak itu, data Satgas Covid-19 per 30
Oktober 2020 menunjukkan Indonesia memiliki 406.000 kasus
terkonfirmasi Covid-19, dengan jumlah kematian akibat Covid-19
mencapai 13.782 kasus. Dikutip dari CNBC Indonesia (2020), menyatakan
pada Maret 2020, Organisasi Kesehatan Dunia (WHO) resmi menyatakan

Covid-19 sebagai pandemi.



Pemerintah Indonesia sendiri telah melakukan berbagai upaya untuk
meminimalisir penyebaran virus Corona, seperti menerapkan social
distance, bekerja dari rumah, mewajibkan penggunaan masker, menutup
sekolah dan tempat ibadah, mengurangi penggunaan transportasi umum,
dan menetapkan PSBB (Pembatasan Sosial Berskala Besar) di berbagai
daerah. Dengan adanya pembatasan-pembatasan yang dilakukan tersebut
akan berdampak pada aktivitas masyarakat sehingga dipastikan kegiatan
ekonomi di Indonesia menjadi menurun dan juga tentunya berdampak pada
banyak perusahaan dari berbagai industri, tak terkecuali perusahaan eceran
atau yang lebih dikenal dengan perusahaan ritel.

Perusahaan ritel merupakan salah satu sektor usaha yang melakukan
penjualan produk langsung kepada konsumen. Produk tersebut bisa berupa
produk rumah tangga, pakaian, dan kebutuhan sehari-hari. Namun dengan
adanya pandemi Covid-19, memberikan dampak yang cukup signifikan
terhadap aktivitas perusahaan ritel dalam menjalankan transaksi
penjualannya. Hal ini terjadi karena adanya pembatasan perjalanan dan
kegiatan social distance untuk mencegah penyebaran virus yang semakin
besar. Menurut Kemnaker (2020) Berdasarkan survei yang dilakukan
Kementrian Ketenagakerjaan Republik Indonesia, pandemi Covid-19 telah
merugikan 88% dunia usaha di Indonesia karena usaha mengalami
penurunan penjualan akibat berkurangnya permintaan sehingga harus

mengurangi produksi.
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Gambar 1.1 Rata-Rata Pertumbuhan Penjualan Perusahaan Sub Sektor Ritel
Tahun 2020-2023

Sumber: (Bursa Efek Indonesia, 2024)

Berdasarkan data tersebut, menunjukkan rata-rata pertumbuhan
penjualan perusahaan ritel pada tahun 2020-2023 mengalami
ketidakstabilan. Dimana pada tahun 2020 terjadi penurunan rata-rata
pertumbuhan penjualan yang cukup drastis, yaitu sebesar -11,58%. Pada
tahun 2021 sebesar 21,02%, tahun 2022 sebesar 18,22%, dan tahun 2023
sebesar 8,77%.

Penurunan rata-rata pertumbuhan penjualan yang terjadi pada tahun
2020 ini, diakibatkan karena adanya kebijakan Pembatasan Berskala Besar
(PSBB) pada masyarakat yang dilakukan oleh pemerintah guna
menghentikan penyebaran virus Covid-19. Dampak kebijakan tersebut
akhirnya membuat perusahaan ritel yang bergerak pada pusat perbelanjaan

harus ditutup untuk sementara, sehingga banyak perusahaan yang



mengalami penurunan pendapatan akibat penjualan yang menurun. Selain
itu, kondisi ketidakstabilan yang terjadi pada perusahaan ini disebabkan
adanya peningkatan belanja online yang dilakukan oleh masyarakat, karena
dinilai lebih mudah dan praktis dari pada datang langsung ke tempat pusat
perbelanjaan. Dikutip dari Kontan.co.id (2023) Pengamat bisnis Teguh
Hidayat, menyatakan saat ini orang-orang mengunjungi toko offline hanya
untuk memenuhi kebutuhan sehari-hari atau sembako, untuk berbelanja
fashion atau baju orang-orang lebih memilih berbelanja di e-commerce
seperti Shopee dan Tokopedia. Sehingga hal tersebut, menyebabkan
terjadinya penurunan daya beli pada masyarakat yang akhirnya berimbas
pada menurunnya laba perusahaan. Dengan demikian, kondisi
ketidakstabilan yang terjadi menandakan adanya penurunan kinerja bisnis
pada perusahaan sub sektor ritel. Kinerja bisnis yang menurun dapat
membuat kepercayaan pasar atau investor terhadap perusahaan juga
menjadi menurun, dan tentunya akan berdampak negatif terhadap nilai
perusahaan yang bergerak di sektor ini.

Menurut Ofesor & Susbiyantoro (2021) Nilai perusahaan merupakan
pandangan investor tentang suatu perusahaan, yang seringkali dikaitkan
dengan harga saham. Pemilik perusahaan menginginkan nilai perusahaan
yang tinggi, karena nilai yang tinggi menunjukkan bahwa kekayaan
pemegang saham juga tinggi. Menurut Brigham & Houston (2018) nilai
perusahaan dapat diukur dengan Price to Book Value (PBV), yaitu

perbandingan antara harga saham dengan nilai buku per saham. Semakin



tinggi rasio PBV, maka menunjukkan bahwa semakin bagus prospek
perusahaan di masa mendatang, sehingga hal ini tentunya dapat menarik
minat investor untuk berinvestasi pada perusahaan tersebut.

Beberapa faktor yang dapat mempengaruhi nilai perusahaan, diantaranya
adalah rasio profitabilitas, rasio leverage, rasio likuiditas dan pertumbuhan
penjualan. Jika nilai dari rasio dan pertumbuhan penjualan tersebut baik,
maka investor akan mempertimbangkan untuk berinvestasi pada perusahaan
tersebut. Pada penelitian ini rasio profitabilitas diukur menggunakan Return
On Assets (ROA), rasio leverage diukur menggunakan Debt To Equity Ratio
(DER), rasio likuiditas diukur menggunakan Current Ratio (CR) dan
pertumbuhan penjualan diukur menggunakan Sales Growth.

Faktor pertama yaitu rasio profitabilitas. Menurut Hery (2018)
Profitabilitas merupakan rasio yang menggambarkan kemampuan
perusahaan dalam menghasilkan laba. Semakin tinggi profitabilitas suatu
perusahaan, maka keberlangsungan dalam mempertahankan usahanya akan
lebih terjamin. Oleh karena itu, rasio profitabilitas menjadi salah satu
penilaian bagi investor dalam berinvestasi. Perhitungan rasio profitabilitas
pada penelitian ini menggunakan Return On Assets (ROA). Penilaian
dengan ROA untuk mengetahui kemampuan perusahaan dalam
menghasilkan laba bersih berdasarkan tingkat aset yang dimiliki. Nilai ROA
yang tinggi dapat menarik minat investor untuk melakukan investasi, karena
perusahaan dapat menghasilkan laba yang tinggi dengan aset yang

dimilikinya dan mampu memberikan tingkat pengembalian yang



diharapkan oleh investor. Dengan demikian, ROA yang tinggi dapat
meningkatkan permintaan atas saham perusahaan dan secara langsung dapat
mempengaruhi nilai perusahaan. Sebagaimana penelitian yang dilakukan
oleh Dewi & Praptoyo (2022) mengemukakan bahwa profitabilitas
berpengaruh positif terhadap nilai perusahaan. Namun berbeda dengan hasil
penelitian yang dilakukan oleh Natalie & Lisiantara (2022) profitabilitas
tidak berpengaruh positif terhadap nilai perusahaan.

Faktor kedua yaitu rasio leverage. Menurut Hery (2018) Leverage
merupakan rasio yang menggambarkan kemampuan perusahaan dalam
memenuhi seluruh kewajibannya. Leverage dapat digunakan sebagai rasio
keuangan untuk menilai seberapa besar risiko keuangan yang telah diambil
perusahaan. Menurut Jiarni & Utomo (2019) Perusahaan yang banyak
melakukan pembiayaan dengan hutang juga dinilai tidak sehat, sebab akan
mempengaruhi pada penurunan laba. Peningkatan serta penurunan tingkat
hutang mempunyai pengaruh pada nilai pasar. Perhitungan rasio /everage
pada penelitian ini menggunakan Debt to Equity Ratio (DER). Penilaian
dengan DER untuk mengukur besarnya jumlah utang terhadap modal.
Investor cenderung melihat DER tinggi sebagai indikator risiko keuangan,
karena DER yang tinggi menunjukkan bahwa perusahaan memiliki jumlah
utang yang besar. Dengan demikian, DER yang tinggi dapat menimbulkan
kekhawatiran tentang kemampuan perusahaan untuk membayar kembali
utangnya dengan tepat waktu. Hal ini tentunya dapat berdampak negatif

terhadap nilai perusahaan karena pandangan dan kepercayaan investor



menjadi menurun. Sebagaimana penelitian yang dilakukan oleh Marisha &
Agustin (2022) mengemukakan bahwa /everage berpengaruh negatif dan
signifikan terhadap nilai perusahaan. Namun berbeda dengan hasil
penelitian yang dilakukan oleh Efisia & Sunarto (2022) /everage tidak
berpengaruh terhadap nilai perusahaan.

Faktor ketiga yaitu rasio likuditas. Menurut Hery (2018) Likuiditas
adalah rasio yang menggambarkan kemampuan perusahaan dalam
memenuhi kewajiban jangka pendeknya yang segera jatuh tempo. Investor
beranggapan bahwa perusahaan dengan likuiditas yang baik maka memiliki
kinerja yang baik pula, sehingga dapat menarik investor untuk
menginvestasikan modalnya pada perusahaan. Perhitungan rasio likuiditas
pada penelitian ini menggunakan Current ratio (CR). Penilaian dengan CR
untuk membandingkan aktiva lancar dengan hutang lancar. Nilai CR yang
tinggi mengindikasikan bahwa perusahaan memiliki kemampuan yang baik
dalam memenuhi kewajiban jangka pendeknya. Hal ini menunjukkan
bahwa perusahaan memiliki cukup aset lancar untuk memenuhi kewajiban
yang harus dibayar. Dengan demikian, CR yang tinggi dapat meningkatkan
kepercayaan investor yang tentunya juga akan mendorong peningkatan nilai
perusahaan. Sebagaimana penelitian yang dilakukan oleh Mahanani &
Kartika (2022) mengemukakan bahwa likuiditas berpengaruh positif
terhadap nilai perusahaan. Namun berbeda dengan hasil penelitian yang
dilakukan oleh Eduard & Siregar (2022) likuiditas tidak berpengaruh positif

terhadap nilai perusahaan.



Faktor keempat yaitu pertumbuhan penjualan. Pertumbuhan penjualan
ini menjadi indikator kunci yang penting dari keberhasilan suatu
perusahaan. Menurut Salempang, Sondakh & Pusung (2016) Pertumbuhan
penjualan adalah perubahan peningkatan penjualan dari tahun ke tahun
maupun dari waktu ke waktu. Penjualan yang meningkat menunjukkan
bahwa produk atau layanan perusahaan diterima baik oleh pasar dan
memiliki daya saing yang kuat. Oleh karena itu, investor seringkali melihat
pertumbuhan penjualan sebagai salah satu faktor penting dalam
pertimbangan saat memilih perusahaan untuk berinvestasi, karena hal ini
mencerminkan kemampuan perusahaan dalam menghasilkan pendapatan
dan keuntungan di masa depan. Perhitungan pertumbuhan penjualan pada
penelitian ini menggunakan Sales Growth. Nilai pertumbuhan penjualan
(Sales Growth) yang tinggi mengindikasikan bahwa perusahaan mampu
menjalankan dan mencapai target dalam bisnisnya. Investor cenderung
melihat pertumbuhan penjualan sebagai tanda bahwa perusahaan memiliki
produk atau layanan yang banyak diminati dan memiliki potensi untuk
menghasilkan laba yang besar di masa mendatang. Hal ini tentunya dapat
meningkatkan kepercayaan investor terhadap prospek bisnis perusahaan
dan berpotensi meningkatkan nilai perusahaan melalui peningkatan harga
saham. Sebagaimana penelitian yang dilakukan oleh Putri & Noor (2022)
mengemukakan bahwa pertumbuhan penjualan berpengaruh positif

terhadap nilai perusahaan. Namun berbeda dengan hasil penelitian yang



dilakukan oleh Ratih & Bambang (2022) pertumbuhan penjualan tidak
berpengaruh positif terhadap nilai perusahaan

Berdasarkan pemaparan latar belakang dan hasil peneliti terdahulu yang
berbeda-beda, dapat diketahui bahwa maksud dari penelitian ini adalah
untuk melihat apakah rasio keuangan ROA, DER, CR dan pertumbuhan
penjualan memiliki pengaruh terhadap nilai perusahaan pada perusahaan
sub sektor ritel yang terdaftar di BEI pada tahun 2020-2023. Oleh karena itu
penulis tertarik untuk melakukan penelitian dengan judul “Pengaruh
Return On Assets (ROA), Debt To Equity Ratio (DER), Current Ratio
(CR) dan Pertumbuhan Penjualan Terhadap Nilai Perusahaan
(Perusahaan Sub Sektor Ritel yang Terdaftar di BEI Periode 2020-

2023)”.

. Identifikasi Masalah

Berdasarkan latar belakang masalah, maka identifikasi masalah dalam
penelitian ini adalah :

1. Pandemi Covid-19 memberikan dampak yang cukup signifikan
terhadap aktivitas perusahaan ritel dalam menjalankan transaksi
penjualannya.

2. Rata-rata pertumbuhan penjualan perusahaan ritel pada tahun 2020-
2023 mengalami ketidakstabilan, yang disebabkan karena pusat
perbelanjaan harus ditutup sementara dan adanya peningkatan belanja

online yang dilakukan oleh masyarakat.
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3. Kondisi ketidakstabilan yang terjadi menandakan adanya penurunan
kinerja bisnis pada perusahaan sub sektor ritel. Kinerja bisnis yang
menurun pada perusahaan dapat membuat kepercayaan pasar atau
investor terhadap nilai perusahaan menjadi menurun.

4. Nilai perusahaan dipengaruhi oleh rasio keuangan Return On Assets
(ROA), Debt to Equity Ratio (DER), Current Ratio (CR), dan

Pertumbuhan Penjualan.

C. Pembatasan Masalah

Untuk menghindari terlalu luasnya penelitian yang akan dilakukan, maka

dalam penelitian ini peneliti membatasai variabel-variabel yang menjadi

objek penelitian.

1. Ruang lingkup penelitian pada Perusahaan Sub Sektor Ritel yang
terdaftar di BEI periode 2020-2023.

2. Nilai perusahaan diukur dengan menggunakan Price to Book Value
(PBV).

3. Faktor — faktor yang mempengaruhi nilai perusahaan hanya dibatasi
antara lain Return On Assets (ROA), Debt to Equity Ratio (DER),

Current Ratio (CR), dan Sales Growth.

D. Rumusan Masalah
Berdasarkan latar belakang diatas, maka perumusan masalah dalam

penelitian ini adalah :
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1. Apakah Return On Assets (ROA) berpengaruh terhadap Nilai
Perusahaan (PBV) (Perusahaan Sub Sektor Ritel yang Terdaftar Di BEI
Periode 2020-2023)?

2. Apakah Debt to Equity Ratio (DER) berpengaruh terhadap Nilai
Perusahaan (PBV) (Perusahaan Sub Sektor Ritel yang Terdaftar Di BEI
Periode 2020-2023)?

3. Apakah Current Ratio (CR) berpengaruh terhadap Nilai Perusahaan
(PBV) (Perusahaan Sub Sektor Ritel yang Terdaftar Di BEI Periode
2020-2023)?

4. Apakah Pertumbuhan Penjualan (Sales Growth) berpengaruh terhadap
Nilai Perusahaan (PBV) (Perusahaan Sub Sektor Ritel yang Terdaftar Di
BEI Periode 2020-2023)?

5. Apakah Return On Assets (ROA), Debt to Equity Ratio (DER), Current
Ratio (CR), dan Pertumbuhan Penjualan (Sales Growth) secara simultan
berpengaruh terhadap Nilai Perusahaan (PBV) (Perusahaan Sub Sektor

Ritel yang Terdaftar Di BEI Periode 2020-2023)?

E. Tujuan Penelitian
Berdasarkan rumusan masalah yang telah dipaparkan di atas, maka
tujuan pengujian dalam penelitian ini adalah :
1. Untuk mengetahui pengaruh Return On Assets (ROA) terhadap Nilai
Perusahaan (PBV) (Perusahaan Sub Sektor Ritel yang Terdaftar Di BEI

Periode 2020-2023).
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2. Untuk mengetahui pengaruh Debt to Equity Ratio (DER) terhadap Nilai
Perusahaan (PBV) (Perusahaan Sub Sektor Ritel yang Terdaftar Di BEI
Periode 2020-2023).

3. Untuk mengetahui pengaruh Current Ratio (CR) terhadap Nilai
Perusahaan (PBV) (Perusahaan Sub Sektor Ritel yang Terdaftar Di BEI
Periode 2020-2023).

4. Untuk mengetahui pengaruh Pertumbuhan Penjualan (Sales Growth)
terhadap Nilai Perusahaan (PBV) (Perusahaan Sub Sektor Ritel yang
Terdaftar Di BEI Periode 2020-203).

5. Untuk mengetahui pengaruh Return On Assets (ROA), Debt to Equity
Ratio (DER), Current Ratio (CR), dan Pertumbuhan Penjualan (Sales
Growth) secara simultan terhadap Nilai Perusahaan (PBV) (Perusahaan

Sub Sektor Ritel yang Terdaftar Di BEI Periode 2020-2023).

F. Manfaat Penelitian
Penelitian ini diharapkan dapat memberikan manfaat antara lain :
1. Manfaat Praktis
a. Bagi Perusahaan
Hasil penelitian ini diharapkan dapat memberikan masukan
kepada manajemen keuangan perusahaan dalam meningkatkan Nilai

Perusahaan yang lebih baik lagi.
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b. Bagi Investor
Hasil penelitian ini diharapkan dapat digunakan sebagai bahan
pertimbangan bagi investor dalam mengambil keputusan untuk

berinvestasi pada Perusahaan Sub Sektor Ritel yang terdaftar di BEI.

2. Manfaat Teoritis
a. Bagi Penulis
Hasil penelitian ini diharapkan dapat meningkatkan dan
memperluas serta mengembangkan pemahaman keilmuan peneliti
selain yang diterima dalam perkuliahan.
b. Bagi Akademis
Hasil penelitian ini diharapkan dapat menambah wawasan dan
pengetahuan serta sebagai bahan rujukan dalam mengadakan
penelitian lebih lanjut mengenai Return On Assets (ROA), Debt To
Equity Ratio (DER), Current Ratio (CR), Pertumbuhan Penjualan,

dan Nilai Perusahaan.
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