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Penelitian ini dilatarbelakangi oleh permasalahan dalam usaha penjualan rempah,
yaitu penjualan yang kurang optimal, penumpukan stok, dan penurunan kualitas
rempah yang berujung pada kerugian. Untuk mengatasi hal ini, penelitian ini
bertujuan untuk merancang sistem yang mampu memprediksi minat pembeli
terhadap rempah. Metode Naive Bayes dipilih karena kemampuannya dalam
klasifikasi berbasis probabilitas, efisiensi komputasi, dan ketahanannya terhadap
data yang tidak lengkap. Hasil simulasi menunjukkan bahwa metode ini mampu
mengklasifikasikan minat pembeli ke dalam kategori rendah atau tinggi dengan
akurasi yang memadai. Sistem berbasis web yang dikembangkan menggunakan
PHP, Codelgniter, dan MySQL berhasil mengimplementasikan prediksi ini,
memberikan rekomendasi stok berdasarkan hasil analisis. Dari hasil evaluasi,
sistem menghasilkan akurasi sebesar 61.11%. Nilai presisi yang diperoleh adalah
70.00% untuk kategori minat tinggi dan 50.00% untuk kategori minat rendah.
Selain itu, nilai recall adalah 63.64% untuk minat tinggi dan 57.14% untuk minat
rendah. Terakhir, nilai F1-score yang diperoleh adalah 66.67% untuk minat tinggi
dan 53.33% untuk minat rendah. Kesimpulan dari penelitian ini adalah
metode Naive Bayes efektif untuk memprediksi minat pembeli pada penjualan
rempah, membantu pengelolaan stok, dan mengurangi risiko kerugian akibat
penumpukan barang. Sistem ini dapat menjadi alat pendukung keputusan yang
bermanfaat bagi pelaku usaha.
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BAB |

Pendahuluan

A. Latar Belakang

Perkembangan teknologi informasi saat ini berlangsung dengan sangat
cepat dari berbagai perspektif. Teknologi informasi telah menjadi bagian
penting dalam kehidupan sehari-hari, membantu masyarakat untuk memperoleh
informasi dengan cepat dan tepat. Umumnya, teknologi informasi digunakan
untuk mengolah data dan informasi, yang mencakup penyimpanan,
pengambilan, dan penyajian informasi. Ini juga berlaku untuk informasi
perusahaan, termasuk data penjualan. Dalam pengelolaan data penjualan di
perusahaan, penerapan data mining sangat bermanfaat untuk meningkatkan
penjualan sertamenyusun strategi pemasaran yang lebih tepat guna dan hemat.

Data mining merujuk pada proses pencarianinformasi dalam basis data.
Ini adalah metode yang memanfaatkan teknik statistik, matematika, kecerdasan
buatan, dan pembelajaran mesin untuk mengekstrak serta mengidentifikasi
informasi yang bermanfaat dan relevan dari berbagai basis data yang besar
(Turban, et al. 2005). Data mining juga dapat berguna untuk mengelola
prakiraan penjualan dan meningkatkan akurasi. Prediksi pada dasarnya sama
dengan Klasifikasi dan estimasi kecuali memprediksi nilai hasil di masa
mendatang. Salah satu metode data mining yang biasa digunakan untuk
memprediksi data penjualan adalah Naive Bayes.

Naive Bayes Classifier adalah sebuah metode klasifikasi yang didasarkan
pada teorema bayes. Metode ini menggunakan pendekatan probabilistik dan
statistik yang diperkenalkan oleh ilmuwan Inggris, Thomas Bayes. Prinsipnya
adalah memprediksi kemungkinan di masa depan berdasarkan pengalaman
yang telah terjadi di masa lalu, melalui cara yang dikenal sebagai teorema
bayes. Kelebihan dari metode ini adalah metode ini hanya membutuhkan sedikit

data pelatihan untuk menentukan estimasi parameter yang dibutuhkan dalam



proses klasifikasi. Dalam penelitian ini, penulis menggunakan metode Naive
Bayes untuk memprediksi penjualan jenis rempah yang sering laku di pasar.

Usaha yang dibahas oleh penulis merupakan usaha yang menjual
berbagai macam jenis rempabh, seperti kunyit, jahe, kluwek, kencur dan lain-
lain. Pada Kegiatan penjualan masih menggunakan cara manual dengan
memasukkan data penjualan rempah dan stok rempah yang ditulis dalam buku
catatan. Namun menyimpan di buku seperti ini bisa menghilangkan informasi
tentang catatan persediaan dan transaksi penjualan karena buku mungkin sudah
berubah atau di buang. Masalah lain yang terjadi pada usaha ini adalah rempah
menjadi kusut atau kualitas rempah tidak layak jual sehingga menyebabkan
harga rempah jatuh bahkan sampai pada tingkat merugi. Untuk mengatasi
permasalahan bisnis penjualan rempah, dari pembahasan diatas penulis
mengusulkan suatu sistem informasi untuk mengolah data penjualan. Karena
hal tersebut, penulis mengembangkan sebuah sistem informasi penjualan yang
menerapkan metode Naive Bayes untuk meramalkan penjualan rempah dimasa
mendatang. Sehingga permasalahan yang dihadapi dalam penjualan rempah
secara komersial dapat memperkecil atau meminimalisir kerugian dalam
penjualan rempah.

Pada penelitian ini hanya berfokus pada bagaimana merancang sebuah
sistem aplikasi yang menggunakan cara naive bayes untuk meramalkan
penjualan rempah. Pada data hasil penjualan rempah akan diolah memanfaatkan
algoritma naive bayes untuk meramalkan penjualan rempah, dengan
menentukan nilai minat rendah dan tinggi sebagai kelas probabilitas minat dan
pada kelas probabilitas kategori terdiri dari nama rempah dan keterangan
rempah yang utuh atau diiris. Untuk memprediksi penjualan rempah dalam
menentukan nilai minat rendah atau tinggi suatu jenis rempah yaitu menghitung
probabilitas minat rendah maupun tinggi, menghitung probabilitas kategori
nama rempah minat rendah maupun tinggi dan menghitung probabilitas
kategori keterangan rempah minat rendah dan tinggi, selanjutnya untuk
menentukan minat rendah atau tinggi suatu jenis rempah dengan mengkalikan

probabilitas kategori nama rempah minat rendah atau tinggi dengan probabilitas



kategori keterangan rempah minat rendah atau tinggi, Lalu dibagi dengan
probabilitas minat rendah atau tinggi. Jika presentase hasil perhitungan minat
rendah atau tinggi pada sistem akan memunculkan hasil presentase nilai minat

yang lebih banyak.

B. ldentifikasi Masalah
Berdasarkan latar belakang di atas, masalah dapat di identifikasi yaitu
belum adanya suatu sistem dalam memprediksi penjualan jenis rempah yang
paling laku di pasar.

C. Rumusan Masalah
Dari masalah yang telah diuraikan pada latar belakang, maka dapat
dirumuskan yaitu Bagaimana cara membuat Sistem Prediksi Penjualan Jenis

Rempah Yang Paling Di Minati Pembeli menggunakan Metode Naive Bayes ?

D. Batasan Masalah
Agar tidak menyimpang dari rumusan masalah dan untuk mencapai

tujuan yang diharapkan, maka penulis membatasi sebagai berikut:

1. Menggunakan data stok dan penjualan rempah selama satu tahun terakhir.

2. Sistem prediksi penjualan menggunakan bahasa pemrograman PHP dan
database MySQL.

3. Sistem prediksi penjualan yang di bangun berbasis web.

4. Menggunakan aplikasi XAMPP untuk menjalankan sistem prediksi
penjualan.

5. Metode yang digunakan pada sistem prediksi penjualan rempah adalah
metode naive bayes.

6. Lokasi UD Sehat Makmur berada di dusun Selang Desa Bulusari

Kecamatan Tarokan Kabupaten Kediri Jawa Timur.

E. Tujuan Penelitian
Berdasarkan konteks serta permasalahan yang telah dibahas sebelumnya,
penulis memberitahukan tujuan penelitian yaitu membuat Sistem Aplikasi

berbasis web yang dapat menginput data stok dan data penjualan rempah



menggunakan metode naive bayes untuk memprediksi minat pembeli pada

penjualan rempah.

F. Manfaat Penelitian
Berikut adalah beberapa manfaat dan kegunaan yang dapat diperoleh dari
penelitian ini:
1. Mempermudah pengguna dalam mendapatkan informasi penjualan rempah
yang paling laku.
2. Mempermudah pengguna untuk menentukan stok rempah mana yang akan

diperbanyak.
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