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MOTTO 

 

Setiap orang memiliki cerita dan proses yang berbeda. 

Nikmati apa yang kamu jalani sekarang karena pohon yang besar butuh proses 

untuk tumbuh. 

- Cahya Kusuma Nugeraheni 
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Abstrak 

 

Cahya Kusuma Nugeraheni:Analisis Penjualan, Harga Pokok Penjualan, dan 

Beban Usaha Terhadap Laba Usaha Pada Perusahaan Manufaktur Bidang 

Makanan dan Minuman Yang Terdaftar Pada Bursa Efek Indonesia (BEI) Tahun 

2022, Skripsi, Akuntansi, FEB UNP Kediri, 2023 

 

Kata Kunci : Penjualan, Harga Pokok Penjualan, Beban Usaha, Laba Usaha 

 

Penjualan, Harga Pokok Penjualan dan Beban Usaha merupakan faktor – faktor 

penting yang harus diperhatikan karena dapat mempengaruhi Laba Usaha. Dalam 

penelitian ini memiliki tujuan untuk menganalisis pengaruh Penjualan, Harga 

Pokok Penjualan, dan Beban Usaha terhadap Laba Usaha. Penelitian ini dilakukan 

di Perusahaan manufakktur bidang makanan dan minuman yang terdaftar pada 

Bursa Efek Indonesia (BEI) tahun 2022. Pengujian dalam hipotesis ini 

menggunakan alat analisis regresi linier berganda dengan uji T, uji F, dan koefisien 

determinasi (R2). Populasi dari penelitian ini adalah perusahaan manufaktur bidang 

makanan dan minuman  yang terdaftar di Bursa Efek Indonesia (BEI) periode tahun 

2022. Teknik pengambilan sampel adalah dengan purpusive sumpling, sehingga 

dalam penelitian ini dari 46 populasi yang menjadi 40 perusahaan sampel di Bursa 

Efek Indonesia periode tahun 2022. Berdasarkan hasil penelitian menunjukan 

bahwa penjualan berpengaruh positif signifikan terhadap laba bersih sedangkan 

Harga Pokok Penjualan dan Beban Usaha berpengaruh negatif signifikan terhadap 

laba usaha. 
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BAB I 

PENDAHULUAN 

A. Latar belakang  

Seiring dengan perkembangan dunia usaha yang semakin pesat, 

banyak berkembang usaha–usaha yang memiliki produk menarik dan 

inovatif untuk bersaing dengan perusahaan lainnya. Semakin 

berkembangnya dunia industri menyebabkan perusahaan harus kompetitif 

dengan perusahaan lain terutama di bidang industri yang sama. Untuk 

sebuah persaingan, perusahaan harus mampu mengenali perkembangan 

yang terjadi di lapangan, contohnya seperti persaingan kualitas barang 

yang lebih bagus, penggunaan bahan yang lebih berkualitas, dan variasi 

jenis produk yang lebih banyak  maka dari itu sebuah perusahaan harus 

memperbaiki dan juga meningkatkan beberapa faktor seperti 

meningkatkan kualitas dan modal. Dengan demikian perusahaan mampu 

mencapai tujuannya. Tujuan sebuah perusahaan memang belum tentu 

sama. Namun pada umumnya sebuah perusahaan memiliki tujuan untuk 

mencapai profit yang maksimal dengan menekan biaya sekecil – kecilnya. 

Profit atau juga biasa disebut laba adalah tujuan umum yang utama 

diinginkan sebuah perusahaan dalam bidang apapun itu. Menurut 

(Ardhianto, 2019:100) “Laba merupakan kelebihan total pendapatan 

dibandingkan total bebannya, disebut juga pendapatan bersih atau net 

earning.” Dalam hal berbisnis akan dilakukan apapun untuk mencapai 

keuntungan yang maksimal. Misalnya dengan meningkatkan volume 
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penjualan, memperluas pangsa pasar, mengurangi biaya produksi serta 

meningkatkan kinerja karyawan dan mengefisienkan semua sumber daya 

yang ada tetapi tidak mengabaikan kualitas produk yang dipasarkan. 

Perusahaan perlu memperhatikan perkembangan perusahaan agar dapat 

mencapailaba tahunan yang tinggi. 

 Penjualan dalam sebuah usaha memiliki peran yang sangat penting  

karena dalam sebuah penjualan, perusahaan mampu mengembangan 

usahanya dan memperoleh laba yang besar. Penjualan dapat dianggap 

mempengaruhi laba karena semakin besar volume penjualan maka akan 

semakin besar pula laba yang didapat.  

Pentingnya harga pokok penjualan dalam dunia bisnis terutama di 

perusahaan manufaktur terletak pada fakta bahwa setiap transaksi dan 

pembelian berkontribusi pada pembentukan harga pokok penjualan yang 

menjadi dasar untuk menentukan keputusan penjualan atau pembelian. 

Wiratna (2016:97) mendefinisikan harga pokok penjualan sebagai total 

biaya yang dikeluarkan untuk mendapatkan barang yang dijual atau biaya 

perolehan dari barang yang dijual. Pernyataan tersebut dapat diartikan 

bahwa harga pokok penjualan meliputi biaya barang atau jasa yang 

digunakan sebagai bahan baku atau jasa untuk menghasilkan barang, 

ditambah dengan biaya-biaya terkait yang terdapat dalam harga pokok 

penjualan. Harga pokok penjualan memiliki peran penting dalam 

menentukan harga jual kepada pembeli.  
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Beban usaha (juga dikenal sebagai biaya operasional) Menurut 

Wardiyah (2017:13) Menyatakan biaya operasional adalah biaya yang 

menunjukan sejauh mana efisiensi pengelolaan usaha. Biaya penjualan dan 

biaya administrasi berhubungan dengan operasi yang dilakukan. Beban 

usaha sendiri memiliki keterkaitan dengan harga pokok penjualan dan 

laba. Keterkaitan tersebut dapat digambarkan dengan beban usaha yang 

digunakan untuk perhitungan laba dengan demikian berarti beban usaha 

dan harga pokok penjualan memiliki keterkaitan yaitu adalah sama - sama 

menjadi pengurang laba.  

Fenomena yang terjadi pada sebuah perusahaan manufaktur bidang 

makanan dan minuman yaitu PT Formosa Ingredients Factory Tbk. 

ditemukan bahwa terdapat laporan keuangan yang berupa laporan laba rugi 

menunjukan bahwa nilai penjualan mengalami kenaikan namun laba usaha 

tidak mengalami kenaikan dan ada juga pada PT Era Mandiri Cemerlang 

Tbk. dimana laporan laba rugi menunjukan bahwa pada saat harga pokok 

penjualan serta beban usaha memiliki nilai yang tinggi laba usaha tidak 

mengalami penurunan. 

Pada penelitian yang dilakukan Hapsari dkk (2018) tentang 

Analisis Penjualan Bersih, Beban Umum & Administrasi Terhadap Laba 

Tahun Berjalan menunjukan bahwa Penjualan bersih berpengaruh 

signifikan terhadaplaba tahun berjalan pada perusahaan sektor industri 

dasar dan kimia yang terdaftar pada BEI (Bursa Efek Indonesia) pada 

periode 2011-2015, sedangkan untuk Beban umum dan administrasi tidak 
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berpegaruh secara signifikan terhadap laba tahun berjalan. Selain itu 

Variabel penjualan bersih dan beban umum & administrasiini secara 

silmultan berpengaruh terhadap signifikan terhadap laba tahun berjalan. 

Pada penelitian yang dilakukan Susilawati, Endang dkk (2018) 

tentang  Pengaruh Penjualan dan Biaya Operasional Terhadap Laba Bersih 

PT Indocement Tunggal Prakasa (Persero) Tbk periode 2010 – 2017 

menunjukan bahwa penjualan berengaruh signifikan terhadap laba bersih 

karena jika sebuah volume penjualan meningkat maka laba juga akan 

meningkat dan biaya operasional juga berpengaruh secara signifikan 

terhadap laba bersih.Selain itu variabel penjualan dan biaya operasional 

juga berpengaruh terhadap laba bersih PT Indocement Tunggal Prakasa 

(Persero) Tbk periode 2010-2017. 

Pada penelitian Dailibas (2021) tentang Pengaruh Penjualan dan 

Harga Pokok Penjualan Terhadap Laba Bersih menunjukan bahwa 

penjualan berpengaruh positif terhadap laba bersih dan harga 

pokokpenjualan juga berpengaruh positif terhadap laba bersih.Selain itu 

kedua variabel yaitu penjualan dan harga pokok penjualan juga 

berpengaruh positif terhadap laba bersih. 

Dari ketiga peneliatian diatas serta fenomena yang terjadi saya 

tertarik melakukan penelitian menggunakan metode kuantitatif kausalitas 

dengan judul penelitian “ANALISIS PENJUALAN, HARGA POKOK 

PENJUALAN, DAN BEBAN USAHA TERHADAP LABA USAHA  

PADA  PERUSAHAAN MANUFAKTUR BIDANG MAKANAN DAN 
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MINUMAN YANG TERDAFTAR PADA BURSA EFEK INDONESIA 

(BEI) TAHUN 2022” 

B. Identifikasi Masalah 

 Berdasarkan latar belakang yang ditulis diatas, peneliti 

mengidentifikasi masalah bahwa : 

1. Profit atau laba perusahaan dipengaruhi oleh faktor penjualan 

2. Harga Pokok Penjulan dapat mempengaruhi laba 

3. Beban usaha mempengaruhi laba usaha 

C. Pembatasan Masalah 

  Batasan masalah ini perlu dibuat dan ditujukan agar permasalahan 

yang akan diteliti oleh peneliti tidak semakin melebar dan meluas diluar 

pembahasan yan seharusnya. Maka berdasar identifikasi masalah 

penelitian ini akan dibatasi pada : 

1. Penjualan yang dimaksudkan dibatasi pada penjualan bersih 

2. Data Harga pokok penjualan   

3. Laba yang dimaksudkan adalah  laba usaha sebelum dipotong pajak. 

4. Beban usaha dibatasi pada beban penjualan dan beban umum 

administrasi 

D. Rumusan   Masalah 

  Berdasarkan uraian pada identifikasi masalah di atas, maka yang  
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menjadi pokok permasalahan pada penelitian ini adalah : 

1. Bagaimana pengaruh penjualan terhadap laba usaha pada perusahaan 

manufaktur bidang makanan dan minuman yang ada di BEI Tahun 

2022? 

2. Bagaimana pengaruh harga pokok penjualan terhadap laba usaha pada 

perusahaan manufaktur bidang makanan dan minuman yang ada di 

BEI Tahun 2022? 

3. Bagaimana pengaruh beban usaha terhadap laba usaha pada 

perusahaan manufaktur bidang makanan dan minuman yang ada di 

BEI Tahun 2022? 

4. Bagaimana pengaruh penjualan, harga pokok penjualan, dan beban 

usaha terhadap laba usaha perusahaan manufaktur bidang makanan dan 

minuman yang ada di BEI Tahun 2022? 

E. Tujuan Penelitian 

    Dari paparan rumusan masalah yang telah tertulis, adapun tujuan pada 

penelitian ini adalah sebagai berikut : 

1. Untuk menganalisis pengaruh penjualan secara parsial terhadap 

laba usaha perusahaan manufaktur bidang makanan dan minuman 

yang ada di BEI. 

2. Untuk menganalisis pengaruh harga pokok penjualan secara 

parsial terhadap laba usaha perusahaan manufaktur bidang 

makanan dan minuman yang ada di BEI. 
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3. Untuk menganalisis pengaruh beban usaha secara parsial terhadap 

laba usaha perusahaan manufaktur bidang makanan dan minuman 

yang ada di BEI. 

4. Untuk menganalisis pengaruh penjualan,harga pokok penjulan, 

dan beban usaha secara simultan terhadap laba usaha perusahaan 

manufaktur bidang makanan dan minuman yang ada di BEI. 

F. Manfaat Penelitian 

1. Manfaat Teoritis 

a. Manfaat bagi Mahasiswa. 

Meningkatkan pemahaman tentang keterkaitan antara 

penjualan, harga pokok penjualan, dan beban usaha terhadap 

laba usaha. 

b. Manfaat bagi Penulis 

Memperdalam wawasan serta pengetahuan tentang 

hubungan antara penjualan, harga pokok penjualan, dan beban 

usaha terhadap laba usaha. 

2.   Manfaat Praktis 

a. Manfaat bagi Perusahaan 

Hasil penelitian ini dapat digunakan sebagai informasi 

mengenai analisis penjualan, harga pokok  penjualan dan beban 

usaha terhadap laba sebagai masukan untuk meminimalisir serta 

mengefisienkan biaya. 
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b. Bagi investor  

Bermanfaaat untuk mengetahui pengaruh penjualan, harga 

pokok penjualan, dan beban usaha secara efisien untuk 

memperoleh laba usaha yang sesungguhnya.  

c. Bagi Peneliti Selanjutnya. 

Bermanfaat untuk menjadi sarana menambah informasi, 

referensi perpustakaan serta memberi manfaat untuk penelitian 

lebih lanjut. 
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